SARTOROM

Garanlgaza. Inoveazi. Exceleaza

INGINER VANZARI

Sartorom garanteaza, inoveaza, exceleaza din 1991!

Cine suntem?

SARTOROM este:

prima companie cu capital integral romanesc, fondata dupa 1989, care
comercializeaza si ofera solutii complete, pentru echipamente de cercetare si
controlul calitatii produselor

singura companie cu o oferta completa, de echipamente de testare plus servicii,
cu care acopera toate industriile (agricultura, industrie alimentara, industrie
prelucratoare, farmaceutica, medicala, cercetare)

singura firma distribuitoare de aparatura de laborator,care ofera toate
serviciile de etalonare si verificare metrologica pentru echipamentele livrate

Fondata in 1991, Sartorom s-a dezvoltat intr-o maniera sustenabila si a atins importante
performante in domeniu, cum ar fi crearea unei unitati mobile de service pentru
echipamentele de laborator.

Doresti sa faci parte din echipa noastra? acum ai aceasta $ANSA, daca:

Ai experienta profesionala, minim 3 ani in vanzarea de aparatura de laborator sau
echipamente industriale, masini de testare mecanica pentru metale, materiale
plastice, compozite, cauciuc, hartie sau masini agricole sau ai cunostinte Tn
operarea echipamentelor de control al calitatii;

Ai experienta in vanzarea de consumabile;

Ai studii superioare tehnice in inginerie mecanica, inginerie electrica sau
electronica/ mecatronica, constructii de masini, stiinta materialelor, fizica,
chimie, biochimie;

Cunosti limba engleza si /sau germana la nivel mediu/avansat;

Cunosti foarte bine pachetul Microsoft Office si ai experienta de operare intr-un
sistem ERP;

Ai permis de conducere categoria B;

Esti comunicativ, proactiv, orientat catre solutii si rezultate

Este foarte important pentru acest job sa cunosti:

Principile si metodele de prezentare, promovare si vanzare a produselor si
serviciilor; vAnzarea consultativa;
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- Detaliile interactiunii directe cu clienti: evaluarea nevoilor, intrunirea standardelor
de calitate a serviciilor, evaluarea satisfactiei lor;

- Bazele tehnologiei informatiei;

- Limba engleza, nivel conversational( germana poate fi un avantaj)

- Modul de redactare a contractelor si ofertelor;

Responsabilitati:

- Gestionarea si dezvoltarea portofoliului de clienti;

- Contacterea telefonica a clientilor si vizitarea lor la sediul lor;

- Redactare oferte, contracte de vanzare, intocmire documentatie pentru licitatii

- Negociere conditii de vanzare, de livrare, de instalare si plata cu clienti;

- Urmarire derulare contracte si oferte pana la realizarea lor integrala;

- Concepere si redactare la timp a tuturor documentelor interne si externe, conform
standardului SMI de management al calitatii;

- Implicare in realizarea studiilor de marketing si a previziunilor de vanzari pentru
segmente de clienti sau produse;

- Participarea la organizarea simpozioanelor, seminariilor si expozitiilor zonale;

- Completarea informatiilor despre activitatea ta in ERP-ul nostru;

Ce iti oferim?

- Trainiguri periodice si oportunitati multiple de dezvoltare personala si profesionala;

- Pachet salarial atractiv (salariu fix+ comision);

- Instrumente pentru desfasurarea activitatii: autoturism de serviciu, laptop, telefon
mobil;

- Tichete de masa;

- Abonament medical VIP la o clinica privata;

- Cadouri de Paste si Craciun;

Locatie job: Ovidiu, Constanta
Crezi ca esti persoana potrivita? sau ne poti recomanda pe cineva?

Trimite-ne un e-mail pe adresa changeinovationrecruitment@gmail.com



